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JETZT ANHEUERN

Wir freuen uns auf deine aussagekräftige Bewerbung inkl.
Motivationsschreiben, Lebenslauf, Zeugnissen und eine Angabe zu deiner
Gehaltsvorstellung sowie deinem bevorzugten Eintrittstermin. 

Nutze hierfür einfach unser Online-Bewerbungsformular oder sende 
uns eine E-Mail an bewerbung@dampsoft.de. Wir freuen uns über alle
Bewerber unabhängig von Nationalität(en), ethnischer und sozialer
Herkunft, Religionen, sexueller Orientierung und Genderidentitäten, 
des Alters oder des Geschlechts sowie von Menschen mit Behinderungen.

Dein Recruiting-Team

Eine vollständige Übersicht 
unserer Benefits findest du hier!

Dein Arbeitsort: 
Hier, dort und überall – von Belang ist nur: „Volle Fahrt voraus!“ 

Bike-Leasing und betriebliche Altersvorsorge kann jeder. 
Unsere Mitarbeitenden schätzen darüber hinaus noch:

Wir sind Dampsoft: Innovativ, familiär, norddeutsch!

Dass wir mit Dampsoft der Pionier und Spezialist für Zahnarzt-Software geworden sind,
liegt vor allem an unserem hervorragenden Team. Unsere großartigen Mitarbeiter haben dafür gesorgt,

dass wir seit mehr als 30 Jahren erfolgreich sind.

Werde ein Teil unseres Teams und starte deine Karriere bei Dampsoft!

Sales Consultant (m/w/d) mit
Schwerpunkt Leadqualifizierung

Unbefristete Festeinstellung in Vollzeit 

Dein AufgabenfeldDas bringst du mit

Du besitzt Kenntnisse im Dentalbereich,

idealerweise mit mindestens drei Jahren Erfahrung

Die Kommunikation mit dir ist ein Erlebnis

Der Umgang mit MS Office und dem PC im

Allgemeinen fällt dir leicht

Lösungen für unsere Kundinnen und Kunden zu

finden ist eine Motivation für dich

Du wohnst idealerweise in der Region und hast

einen Anfahrtsradius von 150 bis 200 km

Du stehst für uns im Mittelpunkt – wichtiger als

deine Qualifikation ist, dass du ins Team passt und

mit deinen Ecken und Kanten unsere Vielfalt

bereicherst

Du begeisterst die Kundinnen und Kunden von

morgen und begleitest sie in ihrer Entwicklung,

indem du ihnen von unseren großartigen Lösungen

erzählst

Planung, Vorbereitung, Organisation und

Durchführung von digitalen Sales-Prozessen

(Online-Produktvorstellungen, Webinare)

Unterstützung bei spannenden Projekten

Du machst nicht nur Kundinnen und Kunden

glücklich, sondern auch deine Kolleginnen und

Kollegen, indem du die interne Entwicklung

maßgeblich mitgestaltest 

Durch deinen Einsatz und deine Hingabe trägst du

direkt zur Erreichung der vertriebsrelevanten Ziele

bei

Weiterentwicklungsmöglichkeiten – wir planen
deine Karriere gemeinsam weiter
Ein ungezwungenes familiäres Betriebsklima mit
Duz-Kultur und ohne Dresscode
Angebote über „corporate benefits“, ein
umfangreiches Gesundheitsmanagement, PKW-
Leasing, Zuschüsse für Fitness, Zuschüsse zur
Kinderbetreuung, eine private Unfallversicherung
und vieles mehr

Ein innovatives und dynamisches Arbeitsumfeld in
einem etablierten Familienunternehmen
Flexibles Arbeiten aus dem Home-Office
(alternierende Telearbeit oder Teleheimarbeit) oder
an unserem Standort in Damp 
Arbeite bis zu 183 Tage im Jahr aus dem
europäischen Ausland 

https://www.dampsoft.de/karriere/
https://www.dampsoft.de/karriere/
https://www.dampsoft.de/karriere/#benefits

