
Dein Arbeitgeber

Dampsoft ist DER Pionier und Spezialist für Zahnarzt-Software. Seit unserer Gründung 1986 haben wir uns erfolgreich auf dem

Markt etabliert: als unabhängiges Familienunternehmen, das leistungsstarke Lösungen speziell für das Management von

Zahnarztpraxen bietet. Um die absehbaren und wachsenden Marktchancen künftig noch besser ausschöpfen zu können, bauen

wir ein neues interdisziplinäres Team auf. Dieses Team ist dem Geschäftsbereich Produktmanagement angegliedert und wird

perspektivisch alle Telematikinfrastruktur-bezogenen Produkte von Dampsoft betreuen. Für diese spannende und

herausfordernde Aufgabe suchen wir Mitstreiter*innen!

Deine Aufgaben

/ Beratung von Interessenten sowie Bestandskundinnen und -kunden zu den von Dampsoft angebotenen Produkten rund um die 

  Telematikinfrastruktur

/ Bearbeitung der Vertragsanfragen gemäß den Rahmenbedingungen und Abwicklung des gesamten Bestellprozesses inkl. After 

  Sales Service 

/ Sicherstellung und stetige Weiterentwicklung des Vertriebsprozesses 

Dein Profil

/ Du hast eine Ausbildung in einer Zahnarztpraxis, eine kaufmännische Ausbildung oder ein entsprechendes Studium erfolgreich 

  abgeschlossen und idealerweise erste Berufserfahrungen gesammelt

/ Du übernimmst gerne Verantwortung und hast Humor 

/ Du hast Freude am Lernen und liebst Herausforderungen 

/ Du verfügst über hohe kommunikative und soziale Kompetenz und eine exzellente Ausdrucksfähigkeit in Wort und Schrift 

/ Du legst Wert darauf, deinen Beitrag zur Kundenzufriedenheit zu leisten 

/ Deine Arbeitsweise ist eigenständig und strukturiert; deine Aussagen stets verbindlich und verlässlich 

/ Du stellst Dinge infrage und strebst gute Lösungen an 

/ Du bist bereit im Homeoffice zu arbeiten 

Was wir bieten

Bike-Leasing und betriebliche Altersvorsorge kann jeder. Unsere Mitarbeitenden schätzen darüber hinaus noch:

/ Unbefristete Festeinstellung in Vollzeit 

/ Die Möglichkeit zum Arbeiten im Home-Office (alternierende Telearbeit oder Teleheimarbeit) 

/ Workation: Arbeite für bis zu 183 Tage pro Jahr aus dem europäischen Ausland

/ Ein motiviertes und kollegiales Team, das gemeinsam an der Zukunft des dentalen Praxismanagements arbeitet 

/ Eigenverantwortliches Arbeiten, Raum für kreative Entfaltung, persönliche sowie fachliche Weiterentwicklung 

/ Mitarbeiterangebote über „corporate benefits“, Mittagessenbezuschussung, ein umfangreiches Gesundheitsmanagement, 

  PKW-Leasing,  Zuschüsse für Fitness, eine private Unfallversicherung und vieles mehr

 

Haben wir dein Interesse geweckt?

Wir freuen uns auf deine aussagekräftige Bewerbung inkl. Motivationsschreiben, Lebenslauf, Zeugnissen und eine Angabe zu

deiner Gehaltsvorstellung sowie deinem bevorzugten Eintrittstermin. Nutze hierfür einfach unser Online-Bewerbungsformular

oder sende uns eine E-Mail an bewerbung@dampsoft.de. Wir freuen uns über alle Bewerber unabhängig von Nationalität(en),

ethnischer und sozialer Herkunft, Religionen, sexueller Orientierung und Genderidentitäten, des Alters oder des Geschlechts

sowie von Menschen mit Behinderungen.

DAMPSOFT GMBH

Vogelsang 1 | 24351 Damp

bewerbung@dampsoft.de | www.dampsoft.de

Kunden- und Vertriebsberater Telematikinfrastruktur  (m/w/d)
für unser Produktmanagement

https://www.dampsoft.de/karriere/#bewerbungsformular

