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aglich werden wir mit negativen Nachrichten in allen Kanalen Uberflutet. Doch es
gibt auch positive Entwicklungen aus verschiedenen Bereichen, wie beispielsweise
dem dentalen Markt. Wolfgang Weisser, Griinder und Geschaftsfiihrer von DKW hat
sich mit Heinz Schiller Key Account Manager von CADdent in Augsburg unterhalten!

DKW: Lieber Heinz, welche Herausforderun-
gen stehen fiir unsere dentale Branche an? /

Heinz Schiller: Der gesamte Dentalmarkt er- ;
fahrt grofde strukturelle Veranderungen, be- 13
schleunigt durch Fachkraftemangel und Be- @
triebsnachfolgeprobleme. Es gibt immer 2. 3
mehr Laborketten und das Interesse von
Finanzinvestoren istimmer noch steigend.

DKW: Welche spannenden Projekte
sind fiir 2024 geplant?

Heinz Schiller: Das eine oder an-
dereistauchin der Pipeline, aber
verweise hier gerne auf die ADT,
In und Aus der Stadthalle
Nirtingen wird eine Inno-
vation aus der Manufak-
tur vorgestellt.



Betreuung von Gasten bei CADdent,
rechts GF Manfred Goth

DKW: Was ist Dein beruflicher Wunsch fiir das
Jahr 2024, lieber Heinz?

Heinz Schiller: Eine stabile Marktlage mit ver-
niinftigen Margen fiir alle Marktteilnehmer.

DKW: Vielen Dank fiir Deine wertvollen Infor-
mationen und Auskiinfte. 3
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